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Jahresgesprache
mMit Lieferanten

» Die strukturierte Vorbereitung

» Professionelle Gesprachs- und Verhandlungsfuhrung

» Die Lieferantenbewertung als strategische Basis nutzen
» Einkaufsziele kompetent und erfolgreich umsetzen

Dipl.-Ing. (FH)
Gerhard Orthaber

lhr Nutzen In diesem Verhandlungs-Workshop erarbeiten
- und trainieren Sie

Jahresgesprache mit Ihren Lieferanten sind ein wesentlicher m die strukturierte Vorbereitung auf Zielvorgaben

Baustein Ihrer guten geschéftlichen Partnerschaft und gehen im Jahresgesprach

Uber die Ublichen Preisgesprache weit hinaus. m die Besonderheiten des Jahresgesprachs

Die professionelle Vorbereitung auf Jahresgesprache ist ® professionelle Techniken fir Ihre Gesprachsfuhrung

wesentlich und unterstitzt Sie dabei, lhre Ziele strukturiert mit unterschiedlichen Partnern

und Klar, kompetent und erfolgsversprechend umzusetzen. B Klare und zielgerichtete Kommunikation fiir alle Phasen

der Verhandlung

Denn: Spontanes Handeln oder Improvisation ist hbchstens
beim Einkauf von Standardartikeln méglich.

»Praxisorientiert, verstandnisvoll, kompetent vorgetragen
— hat auch Spal3 gemacht mit hohem Merkfaktor durch
gemeinsames Arbeiten in den Gruppen.”

Florian Bichler, Scheuch LIGNO GmbH
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Seminarinhalt

B Ziele, Strategien und Argumente strukturiert vorbereiten
und diese taktisch prazise umsetzen.

B Abhangigkeiten von Lieferanten, Méarkten und Produkten
erkennen, bewerten und professionell im Jahresgesprach
gegensteuern.

B Scharfen Sie Ihre Verhandlungskompetenz.

B Trainieren Sie den Umgang mit unterschiedlichen Ver-
handlungscharakteren und treten Sie Uberzeugend auf.

B Methoden und Vorgehensweisen des Verkaufs kennen.

B Sie erarbeiten Checklisten zur organisatorischen und
strategischen Vorbereitung von Jahresgesprachen.

B Die Lieferantenbewertung als Basis fur das Jahresge-
sprach gewinnbringend einsetzen.

B Und nach dem Jahresgesprach:

Im Workshop bekommen Sie Tools an die Hand,
um lhre Einkaufserfolge darzustellen — messbar.

Methodik

Wechsel zwischen Trainer-Input, praktischen Verhandlungs-
Ubungen und Erfahrungsaustausch in Diskussionsrunden.
Auf Wunsch Videoaufzeichnung der Ubungen mit Feedback
durch den Trainer.

lhr Referent

Dipl.-Ing. (FH) Gerhard Orthaber kann auf langjahrige Ein-
kaufserfahrung aus Handel tUber Serienproduzenten bis hin
zu Anlagenbauern fUr Unternehmen mit Aktivitaten in Asien,
Osteuropa und Russland zurlckblicken.

Er studierte Maschinenbau und Betriebswirtschaft und ist
seit 2017 im Einkauf des Innovationsfuhrers LOGICDATA,
einem Zulieferer fur Mechatronikkomponenten in die Mébel-
industrie, tatig. Seine praktischen Erfahrungen und Um-
setzungstipps gibt er in Trainings und Seminaren an seine
Einkaufskolleglinnen weiter.

Gerhard Orthaber ist Mitglied des Vorstandes Forum Einkauf
im OPWZ.

Wichtig fur

B Fdhrungskrafte und Mitarbeiterlnnen aus Einkauf und
Supply Management

B Projekteinkauferinnen

B Technikerlnnen und andere Personen im Unternehmen,
die Jahresgesprache mit Lieferanten fuhren.

Termin/Ort

Dienstag, 10. bis Mittwoch, 11. September 2019
ab 8:30 Uhr Check-In mit BegriBungskaffee
Seminar von 9:00 bis 17:00 Uhr

OPWZ, 1010 Wien, Rockhgasse 6

Gerne nennen wir Ihnen Ubernachtungsmaéglichkeiten.
Bitte rufen Sie uns an:

Customer Service, +43 1 533 86 36-26

.. . L. . . . 0o
Um ein intensives Training zu gewahrleisten, ist (]

die Anzahl der Teilnehmerinnen mit 12 Personen
begrenzt. Wir empfehlen lhnen eine rasche Anmeldung.

Seminargebuhr (exkl. 20 % Mwst.,)

Inklusive Arbeitsunterlagen, BegriBungskaffee,
Pausenerfrischungen, Mittagessen und OPWZ-Zertifikat
€ 1.135,— pro Person o
€ 1.015,- fur Mitglieder im Forum Einkauf &

Rucktritt

Bis zu zwei Wochen vor Seminarbeginn kdnnen Sie
kostenlos schriftlich stornieren. Danach werden 50 % der
Seminargebuhr verrechnet, ab dem Seminarbeginn ist
die volle SeminargebUhr zu bezahlen.

Selbstverstandlich ist eine Vertretung der angemeldeten
Person ohne Zusatzkosten maoglich.

Information

zur Organisation: Customer Service, +43 1 533 86 36-26
zum Inhalt: Bibiane Sibera, +43 1 533 86 36-56
bibiane.sibera@opwz.com

| Anmeldung

Jahresgesprache mit Lieferanten

anmeldung@opwz.com | Fax: +43 1 533 86 36-36 | www.opwz.com
OPWYZ - Osterreichisches Produktivitats- und Wirtschaftlichkeits-Zentrum

1010 Wien, Rockhgasse 6
10. — 11. September 2019 | EB 909 711

Titel | Vor- und Zuname | Funktion

Unternehmen | Branche | Mitarbeiterinnenanzahl

Anschrift | Rechnungsadresse

Telefon | Fax | E-Mail

Ansprechpartnerln im Sekretariat | E-Mail

Datum | Unterschrift

Senden Sie mir Infos Uber das Forum Einkauf [

Mit Inrer Anmeldung akzeptieren Sie die Allgemeinen Geschaftsbedingungen des OPWZ (www.opwz.com/agb).
Die OPWZ-Datenschutzerklarung finden Sie auf www.opwz.com/datenschutz.

ZVR: 598402620
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